Meinungsbilder der PropTechs im deutschen Immobilienmarkt

Vor welchen Hurden stehen PropTechs

beim Aufbau ihres Geschaftsmodells?

Entscheidungsstrukturen beim Kunden

76,2% Wenig Druck zur Digitalisierung in der
’ Immobilienbranche

60,0% Kosten bei der Entwicklung des Produkts

58,4% Zugang zu Daten

In sich geschlossene Immobilienbranche als
Marktbarriere (begrenzter Zugang zum Netzwerk)

56,8%

Heterogene Immobilienbranche

Finanzierung bzw. Fordermittel

(Quelle: PropTech.Germany Studie 2021 - IWM Institut fir Immobilienwirtschaft und - nE)v(pE ra

Management, blackprint PropTech Booster, brickalize PropTech Consulting)
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