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Personal Branding Guide - Die eigene Marke erfolgreich positionieren (Teil I)

No Business without branding. Um im digitalen Zeitalter erfolgreich zu sein, gilt es, mit einer einzigartigen
und wiedererkennbaren Marke auf den sozialen Medien aufzutreten. Dabei steht das Personal Branding
im Mittelpunkt des Geschehens. Diese tragt néamlich die eigenen individuellen Starken und Expertise in die
Offentlichkeit hervor und vermittelt Wissen und Mehrwert an das eigene Publikum. Doch wie konzipiert
man eine Personal Brand?

Mit diesen Steps das Personal Branding hervorheben

1. Wie mochte ich gesehen werden? Zuerst gilt es seine eigenen Starken zu definieren
und festzulegen, wie man diese nach AuBen heraustragen will.

2. Welchen Mehrwert biete ich an? Um seine Personal Brand erfolgreich zu etablieren, ist
es relevant zu definieren, welchen Mehrwert man seinem Publikum aktiv mitgeben kann.

3. Kenne ich meine Zielgruppe? Festzulegen, welche Zielgruppe man ansprechen mdchte,
gilt als signifikanter Step, um die strategische Planung des Personal Branding aufzubauen.

4.Wie spreche ich meine Zielgruppe an? Nachdem wir festgelegt haben, wer unsere
Zielgruppe ist, missen wir definieren, mit welchem Ton wir diese ansprechen méochten.

5. Ist meine Reichweite groB genug? Um das eigene Vorhaben zu verwirklichen, ist die
Unterstitzung seines Publikums essenziell. Erfolgreiches Networking ist dabei das A&O.

6. Poste ich richtig? Hat man sich flr eine Niche festgelegt, ist es flir das Personal
Branding wichtig, nicht allzu sehr von der urspriinglichen Thematik abzuschweifen.

Wieso ist ein erfolgreiches Personal Branding uberhaupt so wichtig?
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Sie sind auf der Suche nach hochqualifizierten Experten? Wir helfen gerne bei der Selektion und Aktivierung.
Nutzen Sie unsere maBgeschneiderten Servicebausteine. Rein erfolgsorientiert. Garantiert wirkungsvoll.

(Quelle: ,The complete guide to personal branding’, Canva.com; ,How to Build a Personal Brand in 2023", mightynetworks.com, ,7 Reasons Why You Need a Personal Brand", entrepreneur.com)



